Ejemplo ilustrativo. No es un presupuesto.

Propuesta de ejemplo

Lo que recibes después de la llamada de descubrimiento, para una organizacion ficticia,

"Federacion de Ejemplo". Las propuestas reales se redactan para tu organizacion.

1. Resumen

Un sistema de socios para la Federacién de Ejemplo y sus clubes afiliados: registro de socios,
inscripcién y renovacién en linea con autorizacion de tutores para menores, certificados con
su marca, rankings y resultados, pagos en linea, correo a socios desde el dominio de la
federacién, una web publica y un portal de socios instalable en dos idiomas. Funciona en una

cuenta en la nube que es propiedad de la federacidn.

2. Alcance

e Registro de socios con estados, renovaciones e historial

e Inscripcion y renovacion en linea, con consentimiento y autorizacién de tutores

e Certificados con su marca y numero de socio inico

e Rankings y resultados publicados desde el registro

e Pagos en linea a través de la cuenta de la pasarela de pago de la propia federacién

e Web publica con noticias, eventos, directorio publico de socios y paginas de rankings,
alimentada desde el registro

e Dosidiomas y un portal de socios instalable

e Importacion de los datos de socios existentes desde hojas de célculo

e Formacion para el equipo de la federacién y documentacion por escrito

3.Plan

Los plazos se acuerdan en cada propuesta y dependen del alcance. Un plan de ejemplo para un

proyecto de este tamafio:

Fase Qué ocurre



Descubrimiento Seredactan y confirman los tipos de socio, cuotas, aprobaciones y

eventos.

Construccion El sistema se configura en la cuenta propia de |la federacion.
Migraciony pruebas Se importan los socios existentes y el equipo prueba con casos reales.
Formaciony Se forma al equipo, se entrega la documentacion y se abre la inscripcion.
lanzamiento

4. Precio
Concepto Importe
Puesta en marcha, fija (paquete Standard) 6.500 €
Cuota mensual: actualizaciones, copias de seguridad, supervision y soporte 300 € almes
Total del primer ano 10.100€

Precios sin IVA. La puesta en marcha se paga 50 % a la firma y 50 % al lanzamiento. La cuota

mensual es mes a mes con 30 dias de preaviso.

5. Noincluido

e Alojamiento en la nube y licencias de la cuenta propia de la federacion, pagados
directamente al proveedor
e Comisiones de la pasarela de pago, sin recargo de FedCrest

e El nombre de dominio

6. Condiciones

e Lafederacion es duena de sus datos y de sus cuentas desde el primer dia.
e Sin comisiones por transaccion y sin reparto de ingresos.
e Laentrega de salida esta incluida sin coste.

e Soporte por correo en dos dias laborables. Sin linea 24/7.



e Sefirma un contrato de encargo del tratamiento antes de empezar.

7. Siguiente paso

Reserva una llamada de descubrimiento de 30 minutos. Respondemos en dos dias laborables y

te enviamos una propuesta por escrito como esta, para tu organizacién.



